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Warszawska drukarnia Murugumbel ostatnio sporo inwestuje.
Lista niedawno zrealizowanych inwestycji w obszarze maszyn

do obrobki opakowan obejmuje: dwie sktadarko-sklejarki, automat
sztancujacy Sanwa oraz okienkarke Heiber+Schroeder. O kolejnych
etapach rozwoju drukarni i planach na przysztos¢ rozmawiamy

z jej whascicielami, Ewa i Pawlem Gmitruk oraz Piotrem Mrozkiem,
reprezentujacym firme Technograph - dostawce maszyn.

DRUKARNIA MURUGUMBEL MA DtUGA TRADYCJE.
POPROSIMY O KROTKA CHARAKTERYSTYKE FIRMY.
Ewa Gmitruk: Nasza firma powstata w 1993
roku. Zaczynalismy jako dziewietnastolat-
kowie z potrzeby naszego rozwoju, niezalez-
nosci finansowej, pracowitosci. Olbrzymia
motywacja byty tez plany osobiste zwigza-
ne z planowaniem rodziny. Pierwsze nasze
biuro przyjmowania zlecen miescito sie
na ul. Kaukaskiej w Warszawie, pod schoda-

OKIENKARKA HEIBER+SCHROEDER Z MODULAMI DO BIGOWANIA NA GORACO
ORAZ PICK AND PLACE. URZADZENIE UMOZLIWIA PRODUKCJE NAJBARDZIEJ
SKOMPLIKOWANYCH | WYSUBLIMOWANYCH OPAKOWAN

mi w tzw. wozkarni, ktérg przerobilismy na
pomieszczenie o powierzchni 5 m?,

Pawet Gmitruk: Pierwsze inwestycje to dru-
karka HP, komputer, maszyna do pieczatek,
czyli z obecnej perspektywy — daleko do po-
waznej poligrafii (usmiech). Dzielili$my obo-
wigzki tak, ze Ewa pozyskiwata klientéw,
ja zas uczytem sie wykonywania prac zwia-
zanych z przygotowaniem do druku i zajmo-

watem sie produkcja. Powiekszajac firme,
przeprowadzilismy sie na ul. Czarnomor-
ska. Weszlismy w technologie druku offse-
towego, zaczynajac, jak wiekszosé firm
w tym dynamicznym dla polskiej poligrafii
okresie, od maszyn czeskich.

E. G.: Drukowalismy gtéwnie katalogi, ulot-
ki, foldery, wizytowki. Z czasem zaczelismy
myslec¢ o kolejnej, bardziej zaawansowanej
maszynie. Mniej wiecej w tym czasie pozna-
lismy Piotra Mrozka, ktdry byt juz po wizycie
w fabryce maszyn Shinohara w Japonii.

CZYLI WASZA ZNAJOMOSC TRWA PRAWIE 20 LAT?
Piotr Mrozek, Technograph: Tak i byt to
dla nas wszystkich dos¢ burzliwy okres. Od
momentu naszego poznania wiele sie wy-
darzyto zaréwno u nich, jak i u nas, jako do-

WIELOFUNKCYJNE URZADZENIE KLEJACE AMERYKANSKIEJ FIRMY MOLL
DAJE BARDZO DUZA ELASTYCZNOSC W ZAKRESIE NIESTANDARDOWYCH
APLIKACJI Z WYKORZYSTANIEM KLEJU GORACEGO
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PIOTR MROZEK: NASZA ZNAJOMOSC Z PAWLEM GMITRUKIEM

(NA ZDJECIU Z LEWEJ) ROZPOCZELA SIE OD REKOMENDACJI TECHNOLOGII,
DO KTOREJ SAM BYLEM MOCNO PRZEKONANY, A INWESTYCJA W NIEZNANA
WOWCZAS JESZCZE W POLSCE MARKE SHINOHARA NIE STANOWILA

OCZYWISTEGO WYBORU

stawcy maszyn i urzadzen dla sektora poli-
graficznego. W czasie naszej znajomosci
dostarczalismy do drukarni Murugumbel
maszyny z trzech niezaleznych firm: dwdch,
dla ktérych pracowalismy i trzeciej juz doce-
lowej, wtasnej pod nazwg Technograph.
Nasza znajomosc¢ faktycznie rozpoczeta sie
od rekomendacji technologii, do ktérej sam
bytemn mocno przekonany, a inwestycja
w nieznang wowczas jeszcze w Polsce
marke Shinohara nie stanowita oczywiste-
go wyboru.

P.G.: Nasze zaufanie do argumentéw
i przekonania Piotra w petni sie sprawdzito.
Poszlismy, jak to sie méwi, na catosé, inwe-
stujgc w maszyne offsetowg z lakierem
w formacie B2. Podagzajac za trendem ryn-
kowym i sugestiami Piotra, w kolejnych la-
tach pojawity sie u nas maszyny w konfigu-
racjach 5 koloréw plus lakier, co dawato
mozliwosci rozpoczecia produkcji opako-
wan — i tak staneta u nas druga Shinohara
we wspomnianej konfiguracji.

WYNIKA Z TEGO, ZE BYt. TO PRZELOMOWY CZAS DLA
DRUKARNI MURUGUMBEL, JEDNAKZE PATRZAC NA
OBECNY PARK MASZYNOWY, DALEKO JESZCZE DO
DZISIEJSZEGO ETAPU ROZWOJU.

P.G.: Tak, rok 2004 byt dla nas istotnym
przetomem. Nasze ukierunkowanie na sek-
tor druku opakowan umacniato sie i wspot-
praca z Piotrem nas w tym utwierdzata. Po-
jawita sie konieczno$¢ uzupetnienia parku
maszynowego o proces sztancowania. Po
targach drupa 2008 stanat u nas automat
wykrawajgco-ttoczacy Sanwa 1060 w for-
macie B1, a nastepnie kolejna, trzecia juz
maszyna drukujgca Shinohara.
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P.M.: Mysle, ze ukierunkowujemy swojg
Sciezke rozwoju w podobny sposaéb, to zna-
czy, ze musimy mie¢ petne przekonanie
do implementowanej technologii. Ja ze swo-
im technicznym podejsciem jestem ,odpor-
ny" na magie marki czy designu. Najwazniej-
sze sg jakos¢ wykonania maszyny i jej
mozliwosci technologiczne oraz zaplecze
serwisowe. Wszystkie te aspekty miaty fun-
damentalny wptyw na rozwéj naszego port-
folio produktéw w ostatnich latach. Jako ze
nasza firma opiera swojg dziatalno$¢ na
WCigz poszerzajacej sie wiedzy i zaangazo-
waniu w poprawe jakosci, oferujemy naszym
klientom tylko sprawdzone rozwigzania.

P.G.: Co ciekawe, wszystkie te maszyny
pracuja u nas do tej pory, a na serwis Tech-
nograph w tym obszarze mozemy zawsze
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liczy¢ zaréwno pod wzgledem technicznym,
jak i technologicznym.

WYDAJE SIE, ZE ZAKUP URZADZEN TAKICH JAK
SKEADARKO-SKLEJARKA, AUTOMAT SZTANCUJACY
CZY OKIENKARKA SWIADCZA O WIEKSZYM UKIE-
RUNKOWANIU DRUKARNI MURUGUMBEL NA PRO-
DUKCJE OPAKOWAN. JESLI TAK, TO JAKIE SA TEGO
POWODY?

P.G.: Nasz nieustanny rozwdj napedzany
jest wymogami stawianymi przez rynek
i naszych klientéw. Najwazniejsze byto po-
szerzanie parku maszynowego w zakresie
druku oraz introligatorni, tak wiec podjeli-
$my decyzje o zakupie automatu sztancu-
jacego Sanwa B1 oraz wielu innych drob-
nych urzadzen do finishingu. W 2017 roku
kupilismy nowg maszyne RMGT9 w forma-
cie AT+, w konfiguracji 5 zespotéw z wiezg

UZUPELNIENIEM
PROCESU SKLADANIA
| KLEJENIA BYLA
DOSTAWA LINIOWEJ
MASZYNY
UMOZLIWIAJACEJ
KLEJENIE OPAKOWAN
4- 1 6-PUNKTOWYCH
- SANWA

W FORMACIE B2

39



40

PRODUKCJA OPAKOWAN

lakierujaca. Uznalismy, ze majac takie moz-
liwosci w zakresie druku, sztancowania i in-
nych procesdw, najwyzszy czas pojsc
o krok dalej i poszerzy¢ istniejacy juz park
maszynowy o sktadarko-sklejarke, okien-
karke oraz kolejny automat sztancujacy.
Rowniez w tym przypadku zaufalismy fir-
mie Technograph.

P.M.: Jak juz wspomniatem, firma Tech-
nograph rozwija sie permanentnie, stajac
sie stabilnym dostawcg technologii produk-
cji opakowan w szerokim spectrum. Zalezy
nam na oferowaniu maszyn, ktére bedg stu-
zy¢ latami, zapewniajgc jednoczesnie wyso-
kg jakos¢ produkcii.

Finalnie zaoferowalismy drukarni Muru-
gumbel najwyzszej jakosci okienkarke
Heiber+Schroeder z modutami do bigowa-
nia na gorgco oraz pick and place. Umozliwia
to klientowi produkcje najbardziej skompli-
kowanych i wysublimowanych opakowan.
Z kolei wielofunkcyjne urzadzenie klejace
amerykaniskiej firmy Moll daje bardzo duzg
elastycznosc¢ w zakresie niestandardowych
aplikacji z wykorzystaniem kleju gorgcego.
Jest to bardzo kompaktowe rozwigzanie
dedykowane szybkim zmianom produkcyj-
nym, ale réwnie dobrze radzi sobie z duzy-
mi wolumenami.

Uzupetnieniem procesu sktadania i klejenia
byta dostawa liniowej maszyny umozliwia-
jacej klejenie opakowan 4- i 6-punktowych.
Kompleksowa dostawa zostata zwienczona
instalacjg kolejnej maszyny Sanwa, tym ra-
zem w formacie B2, zapewniajgc tym sa-
mym firmie Murugumbel wieksze mozliwo-
Sci przerobowe.

CZY TE INWESTYCJE MAJA ZWIAZEK Z OSTATNIM
NABYTKIEM DRUKARNI — MASZYNA DRUKUJACA
RMGT?

E. G.: Tak, mielismy wiele zapytan dotycza-
cych produkgji opakowan, w wyniku czego,
odpowiadajac na potrzeby klientdw, utwo-
rzylismy dziat opakowan. Traktujemy ten
rodzaj produkcji jako przysztosciowy kieru-
nek, ktéry w naszej branzy ze wzgledu
na zysk i zapotrzebowanie mocno uksztat-
towat rynek. Majgc dobrze wyposazony
dziat obrébki po druku, we wrzesniu tego
roku zainstalowalismy pierwszg w Polsce
maszyne RMGT10 w formacie B1, 6 ze-
spotéw drukujacych z wiezg lakierujaca,
z mozliwoscig druku na kartonie do grubo-
sci 1 mm.

JAK MASZYNY SPRAWDZAJA SIE W CODZIEN-
NEJ PRODUKCJI? CZY SPELNIAJA PANSTWA OCZE-
KIWANIA?

P. G.: Jak najbardziej; jestesmy zadowoleni
z precyzji wprowadzonych technologii, kté-
re od uruchomienia pracujg przez 24 h, 7 dni
w tygodniu. Zyczylibysmy sobie, aby wspot-
praca ze wszystkimi dostawcami maszyn
wygladata tak, jak z firmg Technograph.
Znamy sie od wielu lat, nasze relacje sa biz-
nesowo-przyjacielskie, ale rowniez w petni
profesjonalne.

P.M.: My z kolei zyczylibySmy sobie wiecej
takich klientéw, ktérzy nie bojg sie podejmo-
waé odwaznych decyzji, nie zawsze idgc
zgodnie z gtéwnym nurtem.

CZY MACIE JUZ PANSTWO PLANY CO DO KOLEJ-
NYCH INWESTYCJI?

E.i P. G.: (z usmiechem): Kto wie... Nigdy
z wyprzedzeniem nie planujemy zakupu
maszyn. Ptyniemy wraz z nurtem rynko-
wym, biorgc pod uwage zaréwno nasze
26-letnie doswiadczenie w branzy, jak i sa-
mo zycie. Pewnie to zabrzmi jak truizm, ale
nasza praca jest naszg pasja. To bardzo
nam pomogto znalez¢ sie w miejscu, w kté-
rym obecnie jestesmy.

DZIEKUJE ZA ROZMOWE.
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